MéglichKeiten und Grenzen des Teilnahmewettbewerbs. N a h ere I N fo S:
Uerhandeln - aber richtig.

,Verhandeln Sie jetzt!" - Rollenspiel.
Dokumentation von Verhandlungen.
Uerhandlungen und eUergabe.

B SEMINAR DAGEFGRDE
: : N ; . . OffentlichesWirtschaftsrecht
Die INHALTE im Uberblick: Uergaberecht Intensiv
« Einfilhrung: Vergaberecht 2019 fu-r 0 ﬁe N tl -I C h o)
« Spielrdume und Instrumente des Vergaberechts optimal nutzen
- Spielrdume bei der Uorbereitung des Uergabeverfahrens A Uf't'ra g g e b er
- Spielrdume bei der Erstellung der Uergabeunterlagen
- Spielrdume bei Vertragsverlangerungen/Vertragsanderungen
« Vorbereitung und Durchfiihrung einer Ausschreibung in Form der
eVergabe (EU-weit und national)
» Formulierung von Bewerbungsbedingungen, Eignungsanforderungen,
Zuschlagskriterien.
Verdffentlichung/Bekanntmachung.
« Umgang mit Bieterfragen, Formulierung von Bieterrundschreiben.
- Information der unterlegenen Bieter.
» Dokumentation des Verfahrens.
Vorbereitung und Durchfiihrung eines Verhandlungsverfahrens I N T E R E S S I E RT ? \
FUR WEN? Fachanwiltin fiir Vergaberecht
Fachanwiltin fiir Verwaltungsrecht

- Erstellung von Leistungsbeschreibung und Uertrag.
Berechnung von Fristen.
Priifung und Wertung von Angeboten.
Praxisprobleme bei der eVergabe: Beispiele und Ldsungen.
DR. ANGELA DAGEFORDE
Fachanwiltin fiir Bau- und Architektenrecht

MEIN NUTZEN:

www.kanzlei-dagefoerde.de



